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Pohjoismaiden johtavia Microsoft-pohjaisten ratkaisujen toimittajia
IT-järjestelmien toimitus ja ylläpito (systeemi-integraattori)

Omat tuotteet ja palvelut (tuote- ja palvelutarjoaja)

Huipputason Microsoft-osaamista
Yli 500 yksilötason Microsoft-sertifikaattia

7 yritystason Microsoft Gold -kompetenssia

Erinomaiset näytöt nopeasta ja kannattavasta kasvusta
Liikevaihdon kasvu 2009ς2013: 43 % vuosittain

EBITDA 2009ς2013: 10 % liikevaihdosta keskimäärin

Yli 400 työntekijää

Yli 1 000 asiakasta

Listattu NASDAQ OMX Helsingin 
pörssin päälistalla

noin 12 000 osakkeenomistajaa

KL: Pörssin menestynein yhtiö 2013

Innofactor lyhyesti

Århus 5

Copenhagen50

Tampere 12

Espoo 260

Turku 10

St. Petersburg 10

Lappeenranta 20
Savonlinna 5

Kuopio 40
Kajaani 15

Malmö 1
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Innofactorilla on keskeinen rooli Microsoftin
ekosysteemissä ja asiakassuhteissa

Systeemi-
integraattorion 
ekosysteemissä 
keskeisessä osassa, 
koska se yleensä 
έƻƳƛǎǘŀŀέ 
asiakkaan.
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έaƛŎǊƻǎƻŦǘƛƴ ƭƛƛƪŜǾŀƛƘŘƻǎǘŀ фр ҈ ǘǳƭŜŜ ƪǳƳǇǇŀƴŜƛƭǘŀ Ƨŀ 
jokaista Microsoftin ansaitsemaa USD kohden kumppanit 
ǘƛŜƴŀŀǾŀǘ ф ¦{5έΣ {ǘŜǾŜ Ballmer, CEO Microsoft.    
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Innofactorinmissio, visio ja strategia

άVahvistamme asiakkaidemme 
kilpailukykyä oivallisilla IT-
ratkaisuilla, tuotteilla ja 
palveluillaΦέ 

Missio:

άOlemme Microsoft-pohjaisten 
ratkaisujen ykköstoimittaja 
PohjoismaissaΦέ 

Visio:

Strategia:

Microsoftiin keskittyminen luo ylivoimaista 
osaamista sekä tekee Innofactorista
halutuimman kumppanin Microsoftille, 
mikä auttaa saamaan parhaat kaupat. 
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Globaalit tietotekniikan keskeiset megatrendit

Tietotekniikka 
siirtyy enenevässä 
määrin pilveen. 
Pilvi yhdistää 
ihmiset, datan, 
palvelut ja laitteet 
yhdeksi globaaliksi 
kokonaisuudeksi. 
Pilven etuna ovat 
kustannustehok-
kuus ja joustavuus. 

Kuluttajista alkanut 
sosiaalisen median 
merkityksen kasvu 
siirtyy yrityksiin. 
Tietojärjestelmiltä 
edellytetään yhä 
enemmän ihmisten 
välistä viestintää: 
työntekijöiden, 
asiakkaiden ja 
kumppanien 
kesken. 

Mobiililaitteet ja 
yleisestikin lait-
teiden yhdisty-
minen, eli 
konvergenssi, 
muuttavat ihmisten 
toimintaa työssä ja 
vapaa-ajalla. 
Ihmiset vaativat 
haluamiaan palve-
luita ajasta ja pai-
kasta riippumatta. 
IT kuluttajistuu. 

Pilvi, sosiaalinen 
media ja mobiili-
laitteet lisäävät 
tallennetun datan 
määrää noin 30 % 
joka vuosi. Tämän 
datan analysointi 
tarjoaa runsaasti 
mahdollisuuksia 
kehittää yritysten ja 
julkishallinnon 
toimintaa. 
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1. Globaalit megatrendit

Innofactorinkeskeisetkilpailuedut
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2. Microsoft ja sen ekosysteemi menestyvät
- Microsoftin vahva asema yritys- ja kuluttaja-asiakkaissa sekä laitteissa ja palveluissa
- Maailman laajin IT-tuote- ja palvelutarjonta, vuosittainen T&K-investointi USD 11 miljardia
- Windows ja Office ovat de facto -standardeja
- Maailman laajin kumppaniverkosto innovoi jatkuvasti uusia ratkaisuja asiakkaille
- Microsoft kasvaa yritysasiakkaissa IT-markkinan yleiskasvua paljon nopeammin

3. Innofactor menestyy
- Johtava asema ja ymmärrys Microsoftin ekosysteemistä Pohjoismaissa
- Laajin Microsoft-pohjainen ratkaisu-, tuote- ja palvelutarjonta Pohjoismaissa
- Syväymmärrysuseistaasiakasvertikaaleistayksityisellä, julkisellaja kolmannellasektorilla
- Innofactor sijaitsee kahdessa Microsoftin keskeisessä T&K-maassa, Suomessa ja Tanskassa 
- Ainutlaatuiset näytöt nopeasta kannattavasta kasvusta sekä onnistuneista yritysjärjestelyistä
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Järjestelmällistä kasvuhakuisuutta ja 
aitoa yrittäjähenkeä

Strategia 2003 
έ{ǘŀǊǘǳǇέ
kasvu 91,3 % / v

ÅSami Ensio perusti 
Innofactorin 2000
ÅKeskittyminen 

Microsoftin 
tuotealustoihin
Å1ς15 henkilöä
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Strategia 2007 
#1 valituissa 
mikro-
segmenteissä
Suomessa
kasvu 67,4 % / v

ÅMicrosoft 
SharePointin 
pioneeri
Å15ς40 henkilöä

Strategia 2011 
#1 Microsoft-
toimittaja
Suomessa
kasvu 46,6 % /v

ÅKannattavaa kasvua 
talouskriisistä 
huolimatta
ÅKäänteinen 

listautuminen
Å40ς177 henkilöä

ÅOrganisaatiomuutos  
tukemaan kasvua ja 
kansainvälistymistä
ÅUutta kokemusta 

johtoryhmään 
jalkauttamaan strategiaa 
ja ajamaan kasvua
ÅNyt yli 400 henkilöä

Strategia 
2015
Saavuttaa
#1 Microsoft-
toimittajan
asema
Pohjoismaissa
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PPM-liiketoiminta

Seurakuntaliiketoiminta

Sähköiset liiketoiminta-
ratkaisut -liiketoiminta

Finland

Suomenjohtava
seurakunta-
ohjelmistojen
toimittaja

Suomenjohtava
kuntienja
kaupunkien
WWW-sivustojen
toimittaja

Microsoft-
pohjaistenCRM-
ohjelmistojen
pioneeri
Suomessa

Suomenjohtava
Microsoftin
BI-ratkaisujen
toimittaja

Suomenjohtava
Microsoft-pohjais-
ten asian- ja
dokumentin-
hallinanratkaisu-
jen toimittaja

Tanskanjohtava
MicrosoftinBI-
ratkaisujen
toimittaja

Suomenjohtava
MicrosoftinPPM-
ratkaisujen
toimittaja

Suomen
suurimmaksi
Microsoft-
ratkaisujen
toimittajaksi

Uudelletärkeälle
alueelleMicrosoft 
Dynamics AX:ään

Strategia 2015
Saavuttaa
#1 Microsoft-
toimittajan
asema
Pohjoismaissa

Strategia 2007 
#1 valituissa 
mikro-
segmenteissä
Suomessa
kasvu 67,4 % / v

Strategia 2011 
#1 Microsoft-
toimittaja
Suomessa
kasvu 46,6 % /v

Tanskan
toiminnan
vahvistaminen
tärkeällä
SharePoint-
alueella



Innofactorilla on markkinoiden kattavin 
Microsoft-pohjainen ratkaisutarjonta

Verkko-
viestintä

Projekti-
ja projekti-

salkunhallinta 
(PPM)

Sähköiset
palvelut ja 

asiointi

Tiedolla 
johtaminen

(BI)

Asiakkuuden-
hallinta
(CRM)

ERP

Sähköinen
työympäristö

Dokumentin-
ja asian-
hallinta

Asianhallinta

Toiminnan-
ohjaus
(ERP)

Henkilöstö-
hallinto
(HRM)CRM&ERP

Asiakas-
kohtaiset 
ratkaisut

http://www.microsoft.com/project/en-us/preview/default.aspx
http://www.microsoft.com/project/en-us/preview/default.aspx
http://crm.dynamics.com/en-gb
http://crm.dynamics.com/en-gb
http://crm.dynamics.com/en-gb
http://crm.dynamics.com/en-gb


Q4/2013 tulokset

Q4/2013 liikevaihto oli 11,1 miljoonaa euroa, 
jossa kasvua Q4/2012 luvuista oli 76,1 %

Q4/2013 EBITDA oli 1,3 miljoonaa euroa, jossa 
kasvua Q4/2012 luvuista oli 27,6 %

Q4/2013 EBITDA sisältää yrityskauppoihin ja 
integraatioon liittyviä kertaluonteisia eriä, joiden 
tulosvaikutus noin -0,3 miljoonaa euroa

Q4/2013 lopussa yhtiön omavaraisuusaste oli 
43,1 % (66,1 % Q4/2012 lopussa)

Q4/2013 lopussa yhtiön rahavarat olivat 1,0 
miljoonaa euroa (Q4 2012 lopussa 0,7 
miljoonaa euroa) 

Q4/2013 korollista velkaa 12,0 miljoonaa euroa 
(Q4/2012 lopussa 1,4 miljoonaa euroa)

Liikevaihto

11,1 Mϵ

Kasvua 76,1%
verrattuna Q4 2012

EBITDA

11,9%
1,3 Mϵ

Kasvua 27,6%
verrattuna Q4 2012
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