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Pohjoismaiden johtavidicrosoft-pohjaisten ratkaisujen toimittajia
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INNOFACTOR’
Innofactorilla on keskeinen rooli Microsoftin

ekosysteemissa ja asiakassuhteissa
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INNOFACTOR
Innofactorinmissio, visio ja strategia

Missio: Strategia
dvahvistamme asiakkaidemme -
kilpailukykyeoivallisillal T- ja ulkiser
ratkaisuillatuotteilla ja asiakkaat i Kokonais.
valtainen

palveluillab € Nopeaja

IT-

kannattava
kasvu ratkaisu-
100% tarjonta

V. ) Microsoft
ISIO. Pitkat -fokus i meisints
asiakas- tekniikkaa

cOlemme Microsofpohjaisten wmppa- tuotteet ja
ratkaisujen ykkostoimittaja nuudet QY Korkea- N PO
Pohjoismaiss@ € B

palvelu

Microsoftiin keskittyminen luo ylivoimaist
osaamista seka tekdanofactorista
halutuimman kumppanin Microsoftille,
mika auttaa saamaan parhaat kaupat.
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Globaalit tietotekniikan keskeiset megatrendit

Tietotekniikka
siirtyy enenevassa
maarin pilveen.
Pilvi yhdistaa
ihmiset, datan,
palvelut ja laitteet
yhdeksi globaaliksi
kokonaisuudeksi.
Pilven etuna ovat
kustannustehok
kuus ja joustavuus.

Kuluttajista alkanut

Mobiililaitteet ja

sosiaalisen median yleisestikin lak

merkityksen kasvu
siirtyy yrityksiin.
Tietojarjestelmilta
edellytetadn yha
enemman ihmisten
valista viestintaa:
tyontekijoiden,
asiakkaiden ja
kumppanien
kesken.

teiden yhdisty
minen, eli
konvergenssi,
muuttavat ihmisten
toimintaa tydssa ja
vapaaajalla.
Ihmiset vaativat
haluamiaarpalve
luita ajasta ja pai
kasta riippumatta.
IT kuluttajistuu.

Pilvi, sosiaalinen
media ja mobiih
laitteet lisGdavat
tallennetun datan
maaraa noin 30 %
joka vuosi. Taman
datan analysointi
tarjoaa runsaasti
mahdollisuuksia
kehittaa yritysten ja
julkishallinnon
toimintaa.
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Innofactorinkeskeisekilpailuedut

1. Globaalit megatrendit

Mobility

. Microsoft ja sen ekosysteemi menestyvat
Microsoftin vahva asema yritygm kuluttajaasiakkaissa seké laitteissa ja palveluissa
Maailman laajin [Huote- ja palvelutarjonta vuosittainen T&Knvestointi US[1L1 miljardia
Windows ja Office ovat de factstandardeja
Maailman laajin kumppaniverkosto innovoi jatkuvasti uusia ratkaisuja asiakkaille
Microsoft kasvaa yritysasiakkaissant@irkkinan yleiskasvua paljon nopeammin

. Innofactor menestyy
Johtava asema ja ymmarrys Microsoftin ekosysteemista Pohjoismaissa
Laajin Microsofpohjainen ratkaisy tuote- ja palvelutarjonta Pohjoismaissa
Syvaymmarrysuseistaasiakasvertikaaleistgksityiselldjulkisellaja kolmannellasektorilla
Innofactor sijaitsee kahdessa Microsoftin keskeisessam&#ssa, Suomessa ja Tanskassa
Ainutlaatuiset naytohopeastakannattavastkasvusta seka onnistuneisgatysjarjestelyista




Jarjestelmallista kasvuhakuisuutta ja 'NNOFACTOR
altoa yrittajahenkea
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Useita onnistuneita yritysjarjestelyja
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_ o _INNOFACTOR’
Innofactorilla on markkinoiden kattavin

Microsoft-pohjainen ratkaisutarjonta

B Microsoft

-ohjelmistot ja jarjestelmat

\_/erk_k‘}_ Asiakkuuden
viestinta hallinta

Dokumentin eyt (CRM) Asiakas
ja asian 4y Sahkoiset

- palvelut ja g kohtaiset
hallinta asiointi ratkaisut

My Microsoft Henkilosto
Dynamics hallinto

CRM&ERE (HRM)

I:I Office 365 Toiminnan

28 Windows Azure O(EJ;L;S)

Sahkdinen
WOEUE Y«  Yammers

Projektt

e el && OneDrive %

salkunhallinta na i & Tiedoll
PPM rOJeC Microsoft® Ie O a
(PPM) 4 < SQLServer johtaminen

(BI)


http://www.microsoft.com/project/en-us/preview/default.aspx
http://www.microsoft.com/project/en-us/preview/default.aspx
http://crm.dynamics.com/en-gb
http://crm.dynamics.com/en-gb
http://crm.dynamics.com/en-gb
http://crm.dynamics.com/en-gb
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Q4/2013 tulokset
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O Q4/2013 liikevaihto oli 11,1 miljoonaa euroa,
/ Likevaiito jossa kasvua Q4/2012 luvuista oli 76,1 %
O Q4/2013EBITDAIi 1,3 miljoonaa euroa, jossa
:‘ 11,00V : kasvua Q4/201uvuista oli27,6 %
\ Kasvua 76,1% /,’ o) _Q4/2013_ EBITPA s@.saltjaﬁtyskauppoihi_rljg
\, verrattuna Q4 2012" mtegraz_;\tloon I||tt_yV|a ker_t_aluontelsm erigoiden
'S .’ tulosvaikutus noir0,3 miljoonaa euroa

O Q4/2013 lopussa yhtion omavaraisuusaste oli
43,1 % (66,1 % Q4/2012 lopussa)

0O Q4/2013lopussayhtion rahavarat olivat 1,0
miljoonaa euroa (Q4 2012 lopussa 0,7
miljoonaa euroa)

O Q4/2013korollistavelkaa 12,0 miljoonaa euroa
(Q4/2012 lopussa 1,4 miljoonaa euroa)
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