INNOFACTOR

Innofactor ja ruotsalainen
Cinteros AB yhdistyvat -
Innofactor jatkaa
laajentumistaan Pohjoismaissa

22.12.2015

Sami Ensio,
perustaja ja toimitusjohtaja

© Innofactor Oyj | 22.12.2015



Sisalto

- Osallistujien esittely

* Yhteenveto julkistuksesta
- Tausta ja Innofactorin historia Business Produttivy
 Cinteros AB:n esittely

» Uusi Innofactor — miten tasta eteenpain
« Muita viime aikojen uutisia

* Q&A

© Innofactor Oyj | 22.12.2015 2 5 "-."-.'OFACTOI?®



Innofactor ja ruotsalainen Cinteros AB yhdistyvat —
Innofactor jatkaa laajentumistaan Pohjoismaissa

Uusi Innofactor 1.1.2016 alkaen

Optimized Processes

« Johtava Microsoft-keskittynyt IT- —
palvelutarjoaja Pohjoismaissa o

» Laajin pohjoismainen Microsoft- Business Productivity
pohjainen ratkaisu-, tuote- ja
palvelutarjonta Pohjoismaissa

« 500+ huippuosaajaa Suomessa,
Ruotsissa ja Tanskassa

« 1200+ asiakasta
Pohjoismaissa

Business
Productivity

Innofactor (ennen) Cinteros (ennen)
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Innofactor ja ruotsalainen Cinteros AB yhdistyvat —
Innofactor jatkaa laajentumistaan Pohjoismaissa

Eilen illalla allekirjoitetun sopimuksen mukaan Innofactor tulee ostamaan ruotsalaisen
Cinteros AB:n koko osakekannan

Cinteros on yksi Ruotsin johtavista IT-palveluyhtidistd, joka toimittaa Microsoft Dynamics CRM
-pohjaisia ratkaisuja yli 100 tydntekijansa voimin

Cinteroksen talousluvut yhdistetaan Innofactoriin 1.1.2016 alkaen

Cinteroksen ja Innofactorin integrointi aloitetaan véalittbmasti ja tavoitteena on saada se tehtya
merkittavin osin vuoden 2016 aikana

Cinteros AB:n nimi vaihtuu Innofactor AB:ksi arviolta vuoden 2016 puolivalissa, jonka jalkeen
Cinteroksen palveluita tarjotaan Innofactor-brandilla

Kaikki nelja myyjaa kuuluvat Cinteroksen johtoon ja jatkavat myds Innofactorin johdossa seka
merkittavind osakkeenomistajina jatkossa

Velaton nettokauppahinta (Enterprise Value, EV) on 2,7-8,0 miljoonaa euroa, josta kaupan
toteutumisen yhteydessa myyjille arvioidaan maksettavan noin 2,9 miljoonaa euroa
kateismaksuna; kauppa on suunniteltu rahoitettavaksi osittain uudella, enintdan 2,7 miljoonan
euron pankkilainalla
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Missio, visio ja strategia

Missio
Tuomme esiin organisaatioiden ja ihmisten

uniikin potentiaalin digitaalisessa maailmassa.

Visio
Olemme Microsoft-pohjaisten ratkaisujen
johtava toimittaja Pohjoismaissa.
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Strategia

Syvallinen osaaminen
yrityksista, julkishallin-
non organisaatioista
ja jarjestoista
Pohjoismaissa

TR Parhaat pohjoismaiset
Nopea toimitus ja asiantuntijat

S s 0onts
ekosysteemissa

Kokonaisvaltainen

Microsoft-pohjainen

tarjonta, tuotteet ja
palvelut

INNOFACTOR’



Innofactor lyhyesti (ennen yhdistymista)

» Pohjoismaiden johtavia Microsoft-pohjaisten ratkaisujen toimittajia

IT-jarjestelmien toimitus ja yllapito (systeemi-integraattori) Microsoft Partner

Omat tuotteet ja palvelut (tuote- ja palvelutarjoaja) D oot e

Cloud Platform

Karkitason Microsoft-osaamista Cloud Productivity

Collaboration and Content

- . - . Customer Relationship Management
500+ yksilotason Microsoft-sertifikaattia Data Analytics P

. . ) Data Platform
10 yritystason Microsoft Gold -kompetenssia Enterprise Resource Planning

Project and Portfolio Management

Erinomaiset naytdt nopeasta ja kannattavasta kasvusta

Vuoden 2014 liikevaihto 44,1 miljoonaa euroa ja EBITDA 4,1 miljoonaa euroa
Liikevaihdon kasvu 2010-2014: 45 % vuosittain

EBITDA 2010-2014: 9 % liikevaihdosta keskimaarin QKajaam
. T . Kuopio
» 400+ tyontekijaa, 1000+ asiakasta T6°Q QLSavonnnnta
appeenranta
. . . e o Turku Spoo
+ Listattu NASDAQ OMX Helsingin paélistalla -
10 000+ osakkeenomistajaa Arhus (")
Malmo
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Jarjestelmallista kasvuhakuisuutta ja
aitoa yrittajahenkea vuodesta 2000

Liikevaihto, M€ Strategia Henkilostd
50 - mmm | jikevaihto Saavuttaa - 500
45 - Henkildsto keskimaarin Strategia 2011 #1 Microsoft- = 4%
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30 - #1 valituissa mikro- 7 : - 300
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| | ! !
. Sami Ensio perusti  * Microsoft » Kannattavaa kasvua * Organisaatiomuutos tukemaan
Innofactorin 2000 SharePointin talouskriisista kasvua ja kansamvéllstymlsté
+ Keskittyminen pioneeri huolimatta * S yritysjarjestelya, joista 3
Microsoftin « Ensimmaiset 2 pienta « Kaéanteinen Suomessa ja 2 Tanskassa
tuotealustoihin yritysjarjestelya listautuminen * 400+ henkiloa

e 1—15 henkiloa  15-40 henkil6a - 3yritysjarjestelya  * Uusiiso askel Ruotsissal
* 40-177 henkilb6a
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Useita onnistuneita yritysjarjestelyja

Liikevaihto, M€ Strategia Henkilosto
50 - mmm |jikevaihto Saavuttaa - 500
45 - Henkilosto keskimaarin Strategia 2011 #1 Microsoft- = 4%
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Finland

82 Ve%emer: = CINTEROS

Sahkoiset liketoiminta- “*Documenta
ratkaisut -liketoiminta enabl ng
wvalue through challenges ®
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Miten varmistamme yritysjarjestelyjen
onnistumisen myos jatkossa

Proaktiivisesti rakennettu
lista lukuisista
potentiaalisista kohteista

Valitsemme huolella
ostokohteet, joiden
kanssa etenemme

Integroimme uuden

yrityksen heti osaksi
toimintaamme
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Useampia neuvotteluja voidaan kayda
samanaikaisesti

Ostamme ainoastaan taysin Innofactorin
strategiaan sopivia yrityksia

Maksamme omia kertoimia pienemman
hinnan

Minimoimme osakkeiden omistuksen
laimentumisen

Pitka kokemus toteutetuista jarjestelyista
- Vuosien varrella kehittynyt prosessi

- Huomioimme kaikin tavoin asiakkaat,
tyontekijat ja muut avainsidosryhmat

. (TEJ
« Software TietoEnator
Innovation Seurakuntaliiketoiminta

Finland

o8 visual

88 management
enfFo 8,
**Documenta

Sahkoiset liketoiminta- @g TIETOTALO
ratkaisut -lilkketoiminta PPM-liiketoiminta

W DYNAMIC TEAM atBusiness_
BRIDGE

CONSULTING

enabling

walue through challenges

(= CINTEROS
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Cinteros lyhyesti (ennen yhdistymista)

Cinteros on Ruotsin johtava Microsoft Dynamics CRM -ratkaisujen toimittaja
Johtava CRM-
toimija
Ruotsissa

- Yli 70 % lilkevaihdosta tulee xRM-pohjaisista ratkaisuista, joihin on rakennettu
ruotsalaisia toimialakohtaisia "standardeja”

- Analytiikkkaosaaminen, erityisesti Microsoft Power Bl, on kasvussa

- Tarjontaa on tdydennetty alansa johtavien alihankkijoiden kautta
(SharePoint, NAV, BizTalk)

Vahva kasvu ja
hyva
asiakaskunta

Paakonttori Tukholmassa
- Liséksi edustus Goteborgissa ja Malmossa
- 100+ tyontekijaa

i " Vahva asiakaskunta valituilla toimialoilla, etenkin jarjestbissa
ICrosofttin

palkitsema

Microsoftin CRM Partner of the Year Ruotsissa useana vuonna
- Microsoft CRM Gold Partner

-
¥

« Kannattavaa kasvua 4:# CINTEROS

- Liikevaihto 2014 SEK 73M (kasvu 43 %), 2015 arvio noin SEK 100M (kasvu 40 %) .
Vahva talous o _ _ M|Cr050ft Partner
- Kayttokate (EBITDA) 2014 SEK 6,5M (9%), 2015 arvio noin SEK 8-9M Customer Relationship Management
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Cinteros AB:n taloudelliset luvut

Cinteros AB:n liikevaihto, EBITDA ja liikevoitto tilikausina 1.12.2014-31.12.2014
ja 1.12.2013-31.12.2013 olivat Ruotsin kirjanpitostandardien mukaan seuraavat
(tuhatta euroa®*):

Tuhatta euroa 1.1.-31.12.2014 1.1.-31.12.2013
Liikevaihto 7 850 5570
EBITDA 685 678
Liikevoitto (EBIT) 679 663

Kuluvan tilikauden 2015 liikevaihdon arvioidaan olevan noin 11 miljoonaa euroa
(noin 100 miljoonaa Ruotsin kruunua) ja kayttdkatteen noin 9 %.

*)YIl4 olevissa luvuissa kaytetty valuuttakurssi: 1 euro = 9,30 Ruotsin kruunua.
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Cinteros AB:n taseet 31.12.2014 ja 31.12.2013 olivat seuraavan laiset (tuhatta euroa®*):

Tuhatta euroa 31.12.2014 31.12.2013
Pysyvéat vastaavat 70 70

Saamiset ja varat 2 883 1 996
Yhteensa 2 953 2 066
Oma paaoma 1 365 841

Velat 1 588 1226
Yhteensa 2 953 2 066

11 INNOFACTOR’



Innofactor ja Cinteros — Enemman yhdessa!

» Pohjoismaiden johtavia Microsoft-pohjaisten ratkaisujen toimittajia

IT-jarjestelmien toimitus ja yllapito (systeemi-integraattori) Microsoft Partner

Omat tuotteet ja palvelut (tuote- ja palvelutarjoaja) D oot e

Cloud Platform

- Karkitason Microsoft-osaamista Cloud Preuctlofly
600+ yksil6tason Microsoft-sertifikaattia Bﬁi?ﬂiﬁﬁi?t'on"'h'p Management
Data Platform
10 yritystason Microsoft Gold -kompetenssia Enterprise Resource Planning

Project and Portfolio Management

Erinomaiset naytdt nopeasta ja kannattavasta kasvusta

Vuoden 2015 liikevaihto noin 54-55 miljoonaa euroa ja EBITDA noin 4-5 miljoonaa euroa
(Pro Forma arvio perustuen Innofactorin pdrssitiedotteisiin)

Lilkevaihdon kasvu 2010-2014: 45 % vuosittain 9
EBITDA 2010-2014: 9 % liikevaihdosta keskimaarin - Q g
STE TS P Q Savonlinna

- 500+ tyontekijaa, 1200+ asiakasta Goteborg oTurkuQQEspOO Lappeenranta
» Listattu NASDAQ OMX Helsingin paalistalla o o

10 000+ osakkeenomistajaa S O?Malmé
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Integraation periaatteet ja tavoitteet

Yhteinen missio, visio ja strategia tulla yhdessa Pohjoismaiden johtavaksi
Microsoft-pohjaisten ratkaisujen tarjoajaksi

Laajentaa Cinteroksen hyvaa mainetta Innofactorin perustaksi Ruotsissa

Keskittya alueisiin, joissa voidaan yhdessa nopeasti kiihdyttaad kasvua Ruotsissa ja
muissa Pohjoismaissa

Aloittaa integraatio "nopeista voitoista” samalla varmistaen nykyisen likketoiminnan
jatkuvuus

Luoda johtamis- ja organisaatiomalli, miss& voidaan saavuttaa yhta aikaa hyodyt
Ruotsin (ja muiden maiden) paikallisesta osaamisesta sek& pohjoismaisesta
tarjonnasta ja yhteisista tukitoiminnoista

Lopullinen tavoite on rakentaa yhdessa Suomen, Ruotsin ja Tanskan tiimien
kanssa yksi Innofactorin tapa tehda voittavaa lilkketoimintaa

INNOFACTOR’



Tarjonta: Empower Your Business

© Innofactor Oyj | 22.12.2015

Digitaalinen
liiketoiminta

Optimoidut prosessit

Joustava
tyoskentely

Alykas pilvi

14

Liiketoiminnan
tuottavuus

Microsoft Partner

Gold Application Development

Gold Application Integration

Gold Cloud Platform

Gold Cloud Productivity

Gold Collaboration and Content

Gold Customer Relationship Management
Gold Data Analytics

Gold Data Platform

Gold Enterprise Resource Planning

Gold Project and Portfolio Management

INNOFACTOR’



Tarjonta: Empower Your Business

Optimoidut

prosessit

Asiakashallinta |
Markkinointi | Myynti |
Tuotanto | Logistiikka |
Toimitus | Projektit |
Tuki | HR | Talous | ICT
| Laki
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Digitaalinen
liiketoiminta

Asiakaskokemus |
Digitaalisen
liketoiminnan optimointi |
Palvelumuotoilu ja
kayttokokemus |
Digitaaliset palvelut |
Sosiaalinen media |
Analytiikka

Joustava
tyoskentely

Tyontekijdkokemus |
Digitaaliset
tyoymparistot | Viestinta
| Informaation hallinta | |
Appsit | Analytiikka
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Liiketoiminnan

tuottavuus

Liiketoimintakokemus |
CRM | PPM | ERP |
Asianhallinta |
Asiakaskohtaiset
ratkaisut | Analytiikka

Microsoft Partner

Gold Application Development

Gold Application Integration

Gold Cloud Platform

Gold Cloud Productivity

Gold Collaboration and Content

Gold Customer Relationship Management
Gold Data Analytics

Gold Data Platform

Gold Enterprise Resource Planning

Gold Project and Portfolio Management

Alykas pilvi

Identiteetin hallinta |
Kapasiteetti | EMS |
Analytiikka | Machine
Learning | loT

INNOFACTOR’



Innofactorin keskeiset kilpailuedut

1. Globaalit megatrendit 2 Asiakkaiden|ostokaytayty-
minen muuttuu isoista IT-

Mobiili- Big Data Turvalli- projekteista joustavien
suus SUUS pilvipalveluiden hankintaan.’

"Microsoft keskittyy
globaalin pilvi-infrastruktuu-
rin rakentamiseen Azureen
ja geneeristen pilvipalvelui-
den toteuttamiseen, esim.
Office 365, Dynamics CRM
Online and Power BI.”

2. Microsoft ja sen ekosysteemi menestyvat
* Microsoftin vahva asema yritys- ja kuluttaja-asiakkaissa seka laitteissa ja palveluissa
* Maailman laajin IT-tuote- ja palvelutarjonta, vuosittainen T&K-investointi USD 11 mrd
* Windows ja Office ovat De Facto -standardeja
Maailman laajin kumppaniverkosto innovoi jatkuvasti uusia ratkaisuja asiakkaille
Microsoft kasvaa yritysasiakkaissa IT-markkinan yleiskasvua paljon nopeammin

3. Innofactor menestyy “Innofactor toimittaa
Johtava asema ja ymmarrys Microsoftin ekosysteemisté Pohjoismaissa asiakkailleen niiden
Laajin Microsoft-pohjainen ratkaisu-, tuote- ja palveluntarjonta Pohjoismaissa kilpailukykya vahvistavia
Syva ymmarrys asiakasvertikaaleista yksityisella, julkisella ja kolmannella sektorilla ratkaisuja perustuen omiin
Innofactor sijaitsee Microsoftin keskeisissa T&K-maissa, Suomessa ja Tanskassa tuotteisiin, palveluihin seka
Ainutlaatuiset naytot nopeasta kannattavasta kasvusta seka onnistuneista yritysjarjestelyista Microsoftin Azureen ja
Kyvykkyys innovoida joustavasti liiketoimintaympariston muutoksen edellyttamia uusia palveluja pilvipalveluihin.”
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Sami Ensio, President and CEO, s. 1971, DI

Innofactorin perustaja, toimitusjohtaja ja hallituksen jasen vuodesta 2000.
Vahva ja laaja-alainen ohjelmistoalan osaaminen seké vankka kokemus
alan strategisesta ja operatiivisesta johtamisesta seka kannattavan
kasvun johtamisesta. Omistus noin 7,4 miljoonaa osaketta.

Anthony Gyursanszky, COOQO, s. 1969, DI

Innofactorissa vuodesta 2015. Ennen Innofactoria Microsoft Oy:n
markkinointi- ja liiketoimintajohtajana, Enderon toimitusjohtajana, SSH:n
tuotteista ja markkinoinnista vastaavana johtajana, F-Securen
liketoimintayksikdiden johtajana, vastannut Tellabs Oy:n kansainvélisesta
liketoiminnasta Aasiassa Singaporessa seka Tellabs Oy:n liiketoiminnan
kehittdmisesta kokonaisuutena. Omistus noin 0,1 miljoonaa osaketta
(henkilostoannin jalkeen).

Janne Heikkinen, CTO, Executive Vice President,
Products and Services, s. 1974, DI

Innofactorissa vuodesta 2015. Aiemmin toiminut Microsoftin
kansainvalisessa organisaatiossa, jossa viimeisimpana tehtavanaan
vastannut Surfacen tuotehallinnasta San Diegossa seké 14 vuoden ajan
Nokialla vastaten useiden Nokian tuotteiden ja ohjelmistojen
tuotehallinnasta ja markkinoinnista, seka toiminut Nokian
teknologiastrategioiden, liiketoimintaympériston analyysien ja
liketoiminnan kehittdamisen tehtavissd. Omistus noin 0,1 miljoonaa
osaketta (henkilostéannin jalkeen).
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Innofactorin johtoryhma (yhdistymisen jalkeen)

Elina Jokinen, VP, HR, s. 1974, VTM

Innofactorissa vuodesta 2013. Toiminut aiemmin yli 10 vuoden ajan eri
HR-tehtadvissd mm. henkiloston kehittamistehtavissa VTT:lI4 ja
lukuisissa eri tehtavissé Nokialla. Erityisosaamisalueita ovat osaamisen
kehittdminen, muutoshallinta, johtamisen kehittdminen ja viestinta.
Vastuualueena on muodostaa kansainvélinen liiketoimintaa ja
henkildston kehittymisté hyvin tukeva HR-toiminto. Omistus noin 0,05
miljoonaa osaketta (henkiléstdéannin jalkeen)

Janne Martola, CFO s. 1974, DI

Innofactorissa vuodesta 2011. Vastaa talousjohtajan toimen liséksi
yritysjarjestelyistd. Toiminut aiemmin pohjoismaisessa
paaomasijoitusyhtidssd CapMan Qyj:ssé teknologia-alueen
sijoitusjohtajana seka useiden kansainvalisesti toimivien kasvuyhtididen
hallituksissa. Yli 15 vuoden kokemus kotimaisista ja kansainvalisista
yritysjarjestelyista, johtamis- ja hallitustytskentelysta seka
kansainvalisesta liiketoiminnasta. Omistus noin 0,2 miljoonaa osaketta
(henkiléstbannin jéalkeen).

Robert Erlandsson, s. 1966 KTM

Maajohtaja, Innofactor Ruotsi. Cinteroksen toimitusjohtaja ja yksi
perustajista vuodesta 2005 lahtien. Robertilla on vahva tausta
menestyvan ja kannattavan liiketoiminnan rakentamisesta. Hanen
vahvuuksiin kuuluvat muutoksen hallinta, inspiroiva johtaminen, myynti,
markkinointi seka viestintd. Ennen Cinterosta Robert on toiminut
lukuisissa tehtavissa useissa teknologiayrityksissa kuten
toimitusjohtajana Aaro Systemissé, talousjohtajana Cygatessa ja
Business Controllerina Ericssonilla. Osakeomistus: maaraytyy

lopullisen kauppahinnan maksun jalkeen. |n nOFACTO Rﬁ'J



Yhteenveto: Innofactor ja
ruotsalainen Cinteros AB
vhdistyvat — Innofactor jatkaa
laajentumistaan Pohjoismaissa

Ainutlaatuinen Microsoft-pohjaisten
ratkaisujen osaaminen — 500+ asiantuntijaa

Vahva asiakaskunta Suomessa, Ruotsissa
ja Tanskassa — 1 200+ asiakasta

Laajin kattava Microsoft-pohjainen ratkaisu-,
tuote- ja palvelutarjonta Pohjoismaissa —
merkittava ristinmyyntimahdollisuus

Jopa nykyista parempi huomio Microsoftilta
kaikilla tasoilla: Ruotsi, WE ja globaali

Merkittava mahdollisuus kasvaa yhdessa
Ruotsin ja Pohjoismaiden ykkoseksi!

Microsoft Partner

Application Development
Application Integration

Cloud Platform

Cloud Productivity

Collaboration and Content
Customer Relationship Management
Data Analytics

Data Platform

Enterprise Resource Planning

Project and Portfolio Management

INNOFACTOR’



Muita Iahiajan tapahtumia

« Merkittdvaa uusmyyntia
- Helsingin metron tilannekuvajarjestelma 2,9/7,0 Meuroa (26.11.2015)
- Toimialakohtainen ERP vaateteollisuudelle Suomessa 0,5 Meuroa (30.11.2015)

- Vaestorekisterikeskuksen sahkoisen asioinnin, asianhallinnan ja asiakkuudenhallinnan
palvelukokonaisuus 0,8 Meuroa (11.12.2015)

* Innofactor Skilli voitti Suomen Laatuinnovaatiopalkinnon (13.11.2015)

* Innofactor myi HRM-liiketoiminnan Arc Technology Oy:lle (22.12.2015)
7 tyontekijaa, 25 asiakkuutta
Innofactor pysyy vahemmistéomistajana

HRM-liiketoiminta siirtyy uudessa yhtidssa strategian ytimeen
Tavoitteena kasvattaa HRM-liiketoimintaa Suomessa ja Pohjoismaissa

INNOFACTOR’



Lisatietoja
http://www.innofactor.fi/sijoittajat

Sami Ensio
Toimitusjohtaja

+358 50 584 2029
sami.ensio@innofactor.com

Janne Martola

Talousjohtaja

+358 50 359 0844
janne.martola@innofactor.com
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KUMPPANISI

Innofactor sijoituskohteena
= Toimitusjohtajan katsaus
» Missio ja visio

» Konsemin keskeiset
funnusluvut

» Kasvu ja taloudelliset
favoitteet

+ Litketoimintaymparisto ja
sirategia

» Asiakkaat

» Henkilosto

» Tarjottavat ratkaisut

» Yrityskaupat

= ritysvastuu

» Tulevaisuudennakymat
(markkinachjaus)

Osakefietoa
Hallinto ja johtaminen

Tiedotteet, julkaisut ja
selvitykset

Anahyytikot
Sijoittajan kalenteri
Yhiiokokous

Sijoittajayhteydet

RATKAISUT

oiffajat > Innofacior sijoituskohizena

Innofactor lyhyesti

Suurin Microsoftin tuotteisiin keskittynyt
IT-talo Suomessa.

Microsoftin palkittu kumppani Suomessa,
Tanskassa ja kansainvalisesti.

Erinomaiset nayict nopeasta ja kannattavasta
kaswusta

= Wuoden 2014 likevaihto n. 44,1
miljoonaa ewroa, jossa kaswvua
edelliszen vuoieen n. 33 %

« Liikevaihdon kaswu 2010-2014
keskirmaarin 45 % vuosittain

= Liikevoitio (EBITDA) 2010-2014
kaskirmaarin 3,8 % likevaihdosta

i 400 tyontekijaa, 7 toimipistettd Suomessa,
kaksi Tanskassa ja yksi Ruotsissa, yii 1 000
asiakasta.

Listatiu Helsingin porssin pailistalla.
Main 10 000 osakkeenomistajaa.

Haku Q

Kerava

Kaupungin palvelut kokoava,
odotukset ylitt3nyt nykyaikainen
verkkosivusto.

Lue lisaa
»
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Investor ’

Newsletter

Pdrssitiedottest

13.07.2015

Innofactorin tammi-kesakuun
20115 osavuosikatsauksen
julkaiseminen

H.06.2015

Innofactor Oyj:n hallitus paatt
henkilgstille suunnatusta
osakepohjaisesta
sitouttamisjarjestelmista

Uutiset

13.07.2015

Innofactorin tammi-kesakuun
2015 osavuosikatsauksen
julkaiseminen

H.06.2015

Innofactor Oyj:n hallitus paatt
henkilgstille suunnatusta
osakepohjaisesta
sitouttamisjarjestelmasta



You're aiming
for profit?

We focus 100%
on growth.




