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Innofactor Oyj:n tilinpaatos-
tiedote 2016

7.3.2017 Sami Ensio, toimitusjohtaja ja
Patrik Pehrsson, talousjohtaja

M icrOSOft Gold Application Development

Gold Application Integration

Pa rt ne r Gold Cloud Customer Relationship Management
Gold Cloud Platform

== Microsoft Gold Cloud Productivity

Gold Collaboration and Content

Gold Customer Relationship Management
Gold Data Analytics

Gold Datacenter

Gold Data Platform

Gold Devices and Deployment

Gold Enterprise Mobility Management
Gold Enterprise Resource Planning

Gold Identity and Access

Gold Project and Portfolio Management

© Innofactor Oyj | 7.3.2017



Innofactor lyhyesti

15 yritystason Microsoft-kultakompetenssia

600+ asiantuntijaa, joista Suomessa 350+,
1600+ yksil6tason Microsoft-sertifikaattia, 10+ MVP:ta

Liikevaihto 60 M€ (2016), kasvu 28+ %

ja kayttokate 8+ % (2012—2016 keskiarvo)

M iC rosoft Gold Application Development

Gold Application Integration
Pa rt ne r Gold Cloud Customer Relationship Management

Gold Cloud Platform

=\ Microsoft Gold Cloud Productivity
Gold Collaboration and Content
Gold Customer Relationship Management
Gold Data Analytics
Gold Datacenter
Gold Data Platform
Gold Devices and Deployment
Gold Enterprise Mobility Management
Gold Enterprise Resource Planning
Gold Identity and Access
Gold Project and Portfolio Management
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Johtava pilviratkaisujen ja digitalisaation toteuttaja Pohjoismaissa

1500+ yritys-, julkishallinnon ja kolmannen sektorin asiakasta
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Jarjestelmallista kasvua vuodesta 2000

Liikevaihto, M€ Henkilosto
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Startup — #1 valituissa #1 Microsoft-toimit- #1 Microsoft-toimittaja #1 Pilviratkaisujen ja

kaikkea kaikille mikrosegmenteissd taja Suomessa Pohjoismaissa digitalisaation toteuttaja

« Sami Ensio perusti < SharePointin * Microsoft CRM, Bl « Tarjonta pilveen jokaisessa Pohjoismaassa
Innofactorin pioneeri ja asianhallinta » Organisaatiomuutos « Tarjonnan yhtenaistdminen
1.1.2000 * Ensimmaiset « Kaanteinen tukemaan kasvua ja » 20 % orgaaninen kasvu ja

* Ensimmainen oma yritysjarjestelyt listautuminen Pohjoismaista 20 % kayttokate vuonna 2020
tuote Prime syntyy kansainvalistymista

* Lukuisia yritysostoja
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Missiomme: Strategiamme:

Tuomme esiin organisaatioiden ja ihmisten

uniikin potentiaalin digitaalisessa maailmassa. Parhaat pohjoismaiset
. asiantuntijat Microsoft-
Visiomme: ekosysteemissa
Olemme johtava pilviratkaisujen ja digitalisaation
toteuttaja jokaisessa Pohjoismaassa.
Edellakavijdasiakkaat Johtava tarjonta
valikoiduilla toimialoilla pilviratkaisuissa ja
Pohjoismaissa digitalisaatiossa
Proaktiivinen,
lisdarvoa tuottava
ja joustava

toimitusmalli




IKeinot vuoden 2020 tavoitteiden saavuttamiseksi

20 % orgaaniseen kasvuun uskomme paasevamme
muun muassa seuraavin keinoin:

Keskitymme Pohjoismaissa niihin toimialoihin ja
asiakassegmentteihin, joilla on suuri kasvupotentiaali
digitalisaatiossa ja pilvipalveluiden kayttéonotossa. Sosiaali-
ja terveydenhuolto seka hyvinvointipalvelut ovat yksi
esimerkki toimialasta, johon panostamme vahvasti 2017 ja
tulevina vuosina.

Tehostamme tuotteidemme ja palveluidemme myyntia
nykyisissa asiakkuuksissa, jotta voimme kilpailla yha
suuremmasta osuudesta asiakkaiden digitalisaatioon
kayttdmasta budjetista seké kehittdd asiakassuhteitamme
pitkalla aikavalilla.

Panostamme modernien digitaalisen markkinoinnin
menetelmien kayttoon tehostaaksemme
uusasiakashankintaa ja vahvistaaksemme asiakasmielikuvaa
Innofactorista johtavana Pohjoismaisena digitalisaation ja
pilvipalveluiden toteuttajana — seké tehostaaksemme
myyntiamme.
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20 % kayttokatteeseen uskomme edella esitetyn
lisdksi padsevAmme muun muassa seuraavin keinoin:

Siirramme tarjoamamme painopistetta tulevaisuudessa enenevissa
maarin omiin tuotteisiin ja tuotteistettuihin palveluihin, jotka
helpottavat asiakkaidemme pilvipalveluihin siirtymista ja yllapitoa.
Nain voimme jatkossakin tarjota asiakkaillemme parempaa palvelua,
suurempaa lisdarvoa ja vahvistaa pitkaaikaisia asiakassuhteitamme.

Vahvistamme jatkuvasti omien asiantuntijoidemme ammattitaitoa
siten, etta asiakkaamme nakevat heidan osaamisessaan merkittavaa
lisdarvoa verrattuna kilpailijoinimme, ja ovat tasta syysta valmiita
maksamaan toimialan keskiarvoa korkeamman hinnan.

Kehitdmme joustavaa ja nopeaa lisdarvoa mahdollistavaa
toimitusmalliamme siten, etta se seka vahvistaa ennestaan
asiakastyytyvaisyytta. Keskitymme toimitusmallimme kehittdmisessa
siihen, etta ty6 suunnitellaan mahdollisimman tehokkaasti ja
asiakkaalle lisdarvoa tuottamattoman turhan tyon osuus
minimoidaan, ja samalla laskutusasteemme paranee.

Panostamme Pohjoismaisella tasolla kustannusséastoja tuovien
synergioiden saavuttamiseen, esimerkiksi ottamalla vuonna 2017—-
2018 kayttoon yhteispohjoismaisen pilvipohjaisen Microsoft
Dynamics 365 for Operations -toiminnanohjausjarjestelman.

INNOFACTOR’



Parhaat pohjoismaiset
Microsoft-asiantuntijat

Erotumme ammattitaidollamme
Dynaaminen 600+ huippuasiantuntijan yhteiso
Parhaat tyGkaverit ja tiimihenki

1600+ Microsoft-sertifikaattia ja 10+ MVP:ta

Huippuprojektit, mielenkiintoiset asiakkaat ja
jatkuva yhdessa oppiminen

Ainutlaatuinen voittamisen kulttuuri, jossa
teemme tyota rautaisella ammattitaidolla,
pilke silmékulmassa

Innofactorin kasvu ja kehitys ovat mahdollisia
ainoastaan huippuhenkildstomme ansiosta
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Jatkuva osaamisen kehittaminen ja koulutus

INNOFACTOR

Academy™
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Ohjelmistot siirtyvat pilveen

Liikketoiminnan Sovellus- . Data ja

Tietoturva ja

hallinta

ohjelmistot kehitys analytiikka

Office 365 Dynamics 365 Azure Cortana Enterprise Mobility + Security
Intelligence Operations Mgmt. + Security

Lahde: Microsoft 2016



Ohjelmvitobsioftygalvpilveen

Liiketc
ohje

Tietoturva ja
hallinta

Migrosoft=pilvi

Office 365 ' (HN
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Globaali

Luotettu -

Hybridi

Lahde: Microsoft 2016



Digitaalisuus

Trendit innovaatioiden lahteina

Asioiden internet (loT)

/

Lisatty- &
virtuaalitodellisuus

Big Data
/ ja analytiikka

Seuraavan o
sukupolven Pilvi
tietoturva
© Innofactor Oyj | 7.3.20 10

Lahde: IDC eBook, sponsored by Microsoff, The Modern Microsoft Partner Series, P&: The Booming Cloud Opportunity, 2016

B <

Kognitiiviset
jarjestelmat

Innovaatioiden mahdollistajat é

Robotiikka

Sosiaalinen
media \

Mobiilisuus 3D-

tulostus
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Ratkaisumme parantavat asiakkaidemme liiketoimintaa

Prosessien innovointi

Prosessien Digitaalinen Joustava Liiketoiminnan
innovointi lilketoiminta tyoskentely tuottavuus

Alykas pilvi

Alykas pilvi
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Prosessien Digitaalinen * Liiketoiminnan
innovointi liiketoiminta tuottavuus

Parempi Parempi Parempi Parempi Parempi

liikketoimintaprosessi asiakaskokemus tyontekijakokemus lilketoimintakokemus pilvikokemus

» Asiakashallinta, markkinointi, « Palvelumuotoilu * Liikkuvan tyon » Asiakkuudenhallinta * Azuren kayttopalvelut
myynti ja asiakastuki » Digitaalinen markkinointi tehostaminen (CRM) ja xRM * |dentiteetinhallinta

* Tuotanto, logistiikka, toimitus « WWW-sivut ja + Digitaalinen * Projektin- ja projekti- » Mobiilit hallinta- ja tieto-
ja projektit mobiilisovellukset yhteistoiminta salkunhallinta (PPM) turvapalvelut (EMS)

 Liiketoiminnan ja tuotteiden < Digitaalinen * Yritystasoinen * Toiminnanohjaus (ERP) » Operatiiviset hallinta- ja
kehitys seka innovointi asiakaspalvelu kommunikaatio ja raataloidyt ratkaisut tietoturvapalvelut (OMS)

+ Taloushallinto ja liike- * Informaation-, asian- ja » Kehittynyt analytiikka,
toiminnan ennustaminen laadunhallinta koneoppiminen ja loT

* HR, laatu, riskienhallinta, ICT » Business Intelligence (BI)
ja lakiasiat
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Proaktiivinen, lisdarvoa tuottava ja joustava
toimitusmallimme perustuu arvoihimme

Asiakas

0l}eenouu]

”Ansaitsemme T?r_Jloamme
asiakkaidemme : Ilsaar\_/o_a
luottamuksen innovaatioiden
joka paiva.” avulla.

* *

"Olemme

e 'Annamme
proaktiivisia ja tarvittavan
pidamme aina vapauden

lupauksemme.”

onnistua.”

snwejlonT

Vapaus
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Pikastartti

Konkreettista hyotya
heti alusta alkaen

Asiakkaan osaamisen
kasvattaminen aiheesta
Asiakkaan ympariston ja
tarpeiden yleinen arviointi
Konsultointi

Proof of Concept (PoC) tai
demo, joka jo sellaisenaan
tuo hyotya

© Innofactor Oyj | 7.3.2017

Tarvemaaritys |
ja yhteistyo-
malli

Yhteistyolla Iloydamme

parhaan vaihtoehdon

+ Laajuuden rajaaminen

« Liiketoiminnan tavoitteet

« Toiminnalliset vaatimukset

 Arkkitehtuurinen viitekehys

+ Tietoturva ja suorituskyky

+ Oikean toimitus-, palvelu-,
tuki- ja hallinnointimallin
valinta

14

Toimitus ja
kayttéonotto

Kettera toimitus ja

nopeat asiakashyodyt

» Tehokas projektihallinta

* Suunnittelu ja maarittely

* Tekninen toteutus

» Dokumentointi

+ Laadunhallinta ja testaus

* Riskienhallinta

« Kayttbonotto ja kayttajien
tukeminen

Jatkuvat
palvelut ja
kehitys

Joustava ja koko ajan
kehittyva palvelu

Luotettavat palvelut
Sopiva palvelumalli
Oikea palvelutaso
Kiintedssa yhteistyossa
asiakkaan kanssa
tapahtuva jatkuva
kehittdminen
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1500+ yritys-, julkishallinnon ja kolmannen
sektorin asiakasta Pohjoismaissa
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Q4/2016 tulokset

Liikevaihto

18,0 M€

Kasvua +42,9%
verrattuna
Q4/2015

"Lumagaten yritysoston maksimi-
kauppahinta laski 3,7M€ ennustetta
heikomman Q4/2016 EBITDA:n takia”

Likkevainhdon ja kayttokatteen maaralla
mitattuna Innofactorin historian paras
vuosineljannes

EBITDA
11,1%

Lumagate jai kuitenkin merkittavasti

kaupantekohetken ennusteistaan, josta
syysta maksimihinta laski 3,7M€

Liikkevaihto kasvoi +42,9 % ja
EBITDA +14,2 %.

© Innofactor Qyj | 7.3.2017 16

2,0 M€

Kasvua +14,2%
verrattuna
Q4/2015
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IKorjaavat toimenpiteet Lumagaten kannattavuuden
parantamiseksi

Integraatiota nopeutetaan aiemmin suunnitellusta

Koko organisaatio uudistetaan kustannustehokkaammaksi ja toimivammaksi
- Norja — organisaatiota uudistettiin merkittavasti helmikuussa 2017
- Ruotsi — organisaatio uudistetaan maaliskuussa 2017

- Tanska — toiminnot yhdistetadn kokonaisuudessaan Innofactorin toimintoihin huhtikuun
2017 alusta

- Lumagaten konsernitoiminnot yhdistetaan Innofactoriin, joitain kustannuksia karsitaan

Lumagatessa on erittain osaavia ihmisia, johtavaa pilviteknologioihin liittyvaa
tietotaitoa, paljon hyvia asiakkaita ja kehittyneita ratkaisuja

Kyseessa on edelleen erittain hyva ostos Innofactorin kannalta
Uskomme edella esitetyilla muutoksilla pystyvamme saamaan Lumagaten
suunnilleen samaan kannattavuustasoon muun Innofactor-konsernin kanssa

INNOFACTOR’



Q1-Q4/2016 toteuma ja vuoden 2017 nakymat

Valitut tunnusluvut

(/9216(1251 (/2216?54 ?(/)'/OU)UtOS Toimitusjohtajan kommentti

Liikevaihto "Liikevaihto kasvoi strategisten tavoitteidemme mukaisella
(tEUR) 59616 44452 +34,1% vaihteluvalilla 25—-35 %, mihin voi olla tyytyvainen. Merkittava osa
kasvusta tuli Cinteros AB:n ja Lumagate Groupin yritysostojen kautta.”

"Kéyttokate parani edellisestd vuodesta. KayttOkatteeseen vaikuttivat

EBITDA
(tEUR) 4831 3705 +30,4% jossain maarin yritysjarjestelyihin littyneet kulut seké erityisesti Lumagaten
Jaadminen ennusteesta.”
Omavarai- ” Innofactor maksoi takaisin 3,2 miljoonan euron hybridilainan, seké osti
suusaste (%) 358% 56,9 % Cinteroksen ja Lumagaten, mika laski omavaraisuusastetta. Liiketoiminnan
° nettorahavirta pysyi vahvalla tasolla ja oli +3,1 miljoonaa euroa.

Nakymat vuodelle 2017

Innofactorin vuoden 2016 liikevaihdon ja kayttokatteen (EBITDA) arvioidaan kasvavan edellisesta vuodesta 2015,
jolloin lilkkevaihto oli 59,6 miljoonaa euroa ja kayttbkate 4,8 miljoonaa euroa.
18 INNOFACTOR
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Liiketoiminnan kehitys vuosineljanneksittain
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Laaja asiakaskunta ja pitkaaikaiset sopimukset tuovat vakautta

Liikevaihdon jakauma 1.1.-31.12.2016

Yritykset

« Vahva julkisen, yksityisen
ja kolmannen sektorin
asiakaskunta tuo vakautta
suhdannevaihteluissa

* 10 suurinta asiakasta tuo
noin 29% liikevaihdosta

© Innofactor Oyj | 7.3.2017

Jatkuviin sopimuksiin
perustuvat palvelut ja
ohjelmistoyllapito

Jatkuviin so

Lisenssit

Toimitus-
projektit ja
konsultointi

asiantuntija 62 %

Jatkuvat palvelusopimukset
ja lisenssien myynti tuo
Kilpailuetua ja vakautta
liiketoimintaan

Tyon myynti siirtyy
enenevassa maarin
puitesopimuksiin ja
jatkuvaan yllapitotydhon

20

Tanska  Norja
9 % %

Ruotsi
25 %

Ruotsi, Tanska ja Norja
toivat jo merkittdvan osan
Innofactorin liikevaihdosta
(Lumagate mukana vain
Q4/2016 osalta)

Jatkossa tavoitteena
vahva asema kaikissa
Pohjoismaissa

INNOFACTOR’



Liiketoiminnan kehitys 2012-2016

EUR ‘000 Liikevaihto
60 000
50 000
40 000
30 000
43 834
20 000 o
10 000 - 18 818
O _l
2012 2013 2014 2015 2016
6 000
5000
4 000
3000
2 000 3284 3794
O _l
2012 2013 2014 2015 2016
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IKonsernin keskeisimmat tunnusluvut, IFRS

1.10.— 1.10.— 1.1.- 1.1.-
31.12.2016 31.12.2015 Muutos 31.12.2016 31.12.2015 Muutos
Liikevaihto tuhatta euroa 17 992 12 590 42,9 % 59 616 44 452 34,1 %
Liikevaihto edellisella kaudella 12 590 12 231 44 452 43 834
Liikevaihdon kasvu 42,9 % 2,9 % 34,1 % 1,4 %
Kayttokate (EBITDA) tuhatta euroa* 1990 1742 14,2 % 4831 3705 30,4 %
prosenttia liikevaihdosta* 11,1 % 13,8 % 8,1% 8,3%
Liikevoitto/-tappio (EBIT) tuhatta euroa* *** 1326 1470 -9,8% 2332 2542 -8,3%
prosenttia liikevaihdosta 7,4 % 11,7 % 3,9% 5,7 %
Tulos ennen veroja tuhatta euroa** *** 1196 1395 14,3 % 1920 1935 -0,8 %
prosenttia liikevaihdosta 6,6 % 11,1 % 3,2% 4,4 %
Tulos tuhatta euroa** *** 957 1116 -14,2 % 1536 1548 -0,8 %
prosenttia liikevaihdosta 53 % 8,9 % 2,6 % 3,5%
Oma paaoma tuhatta euroa 22 501 24 534 -8,3% 22 501 24 534 -8,3%
Oman paaoman tuotto**** 5,4 % 18,4 % 6,5 % 6,6 %
Korolliset velat tuhatta euroa 16 701 9219 81,2 % 16 701 9219 81,2 %
Rahavarat tuhatta euroa 902 843 7,0 % 902 843 7,0 %
Laskennalliset verosaamiset tuhatta euroa 5760 6 704 -14,1 % 5760 6 704 -14,1 %
Sijoitetun padoman tuotto**** 4,9% 17,6 % 6,4 % 7,6 %
Nettovelkaantumisaste (Net Gearing) 70,2 % 34,1 % 70,2 % 34,1 %
Omavaraisuusaste 35,8 % 56,9 % 35,8 % 56,9 %
Taseen loppusumma tuhatta euroa 63 587 43 983 44,6 % 63 587 43 983 44,6 %
Tutkimus - ja tuotekehitys tuhatta euroa 889 886 0,3% 3394 2 495 36,0 %
prosenttia liikevaihdosta 4,9 % 7,0 % 57 % 5,6 %
Aktiivinen henkildsto keskimaarin katsauskauden aikana***** 589 416 41,6 % 532 409
Aktiivinen henkildstd katsauskauden lopussa***** 591 415 42,4 % 591 415 30,1 %
Osakemaara katsauskauden lopussa 32901 377 33 453 737 -1,7 % 32901 377 33453 737 42,4 %
Tulos per osake (euroa) 0,0292 0,0334 -12,5% 0,0467 0,0475 -1,7 %
Oma paaoma per osake (euroa) 0,684 0,733 -6,7 % 0,684 0,733 -1,6 %

*) Konserniyhtiossa havaittiin vuoden 2015 kolmannen vuosineljanneksen aikana projektien arvostusvirhe, joka kohdistui vuoden 2015 osalta 1.1.—30.6.2015 valiseen aikaan seka aikaisempiin tilikausiin. Arvostusvirhe korjattiin yllda mainittuihin kausiin IAS 8: 41-42 mukaisesti.
Virheen kokonaisvaikutus oli noin 552 tuhatta euroa kayttokatetta alentavasti, josta noin 238 tuhatta euroa kohdistui vuoteen 2015. Oikaisut ja niiden vaikutukset konsernin lukuihin on esitelty tarkemmin 20.10.2015 julkistetun osavuosikatsauksen 1.1.—30.9.2015 liitteessa.

**) IFRS 3:n mukaisesti katsauskaudella 1.10.-31.12.2016 liiketulokseen sisaltyy 518 tuhatta euroa (2015: 120) yrityskauppoihin liittyvid poistoja kauppahinnan kohdistuksista aineettomiin hyddykkeisiin. Kyseisilld poistoilla oikaistu katsauskauden 1.10.—31.12. 2016 Innofactorin
operatiivinen liikevoitto olisi ollut 1 844 tuhatta euroa (2015:1 590), operatiivinen tulos ennen veroja 1 714 tuhatta euroa (2015: 1 515), operatiivinen tulos 1 371 tuhatta euroa (2015: 1 212) sek& operatiivinen tulos per osake 0,0419 euroa (2015: 0,0375). Katsauskauden 1.1.—
31.12.2016 liiketulokseen sisdltyy 1 884 tuhatta euroa (2015: 480) yrityskauppoihin liittyvid poistoja kauppahinnan kohdistuksista aineettomiin hyédykkeisiin. Kyseisilld poistoilla oikaistu katsauskauden 1.1.-31.12.2016 Innofactorin operatiivinen liikevoitto olisi ollut 4 216 tuhatta
euroa (2015: 3 022), operatiivinen tulos ennen veroja 3 804 tuhatta euroa (2015: 1 935), operatiivinen tulos 3 043 tuhatta euroa (2015: 1 548) seka operatiivinen tulos per osake 0,0926 euroa (2015: 0,0471).

***) Innofactor -konsernissa seurataan aktiivisen henkiloston maaraa. Aktiivisen henkiloston maaraan ei lasketa mukaan yli 3 kuukauden pituisella vapaalla olevia tyontekijoita.
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Merkittavimmat porssitiedotteet Q4 ja sen jalkeen
- 10.10.2016 Innofactor antoi porssitiedotteen siita, etta Innofactor ostaa
Lumagaten.

+ 10.10.2016 Innofactor antoi porssitiedotteen siita, etta Innofactor uudistaa
visionsa ja pitkan tahtaimen taloudelliset tavoitteensa.

« 21.12.2016 Innofactor antoi porssitiedotteen siita, etta Innofactor Oyj:n
lakiasiainjohtaja lopettaa.

« 17.2.2017 Innofactor antoi pdrssitiedotteen siita, ettd Anna-Maria Palmroos
on nimitetty Innofactorin lakiasiainjohtajaksi.

INNOFACTOR’



Osingonjako

Innofactor on kasvuyhtio, jonka tavoitteena on kayttaa liikkevoittoa kasvua edistaviin
toimenpiteisiin, esimerkiksi yritysjarjestelyjen toteuttamiseen. Innofactor on
maarittanyt osingonjakopolitiikan, jonka mukaisesti hallituksen tavoitteena on
mahdollistaa osakkeen-omistajien jakaa 10 prosenttia ylittavasta kayttokatteesta
(EBITDA) kulloisenkin likketoimintatilanteen sallima maksimiosinko. Vuoden 2016
osalta kayttokate (EBITDA) oli 8,1 prosenttia likevaihdosta. Osingonjakoehdotusta
tehdessaan hallitus huomioi yhtion rahoitustilanteen, kannattavuuden ja lahiajan

nakymat.

Tilikauden 2016 lopussa konsernin emoyhtion jakokelpoinen oma paaoma on
41 020 610,27 euroa.

Hallitus esittaa, etta Innofactor Oyj el jaa osinkoa tilikaudelta 2016.

INNOFACTOR’



Suurimmat osakkeenomistajat 31.12.2016

Nmil _________________________________ |vaara Prosenttiosuus

¥ ensio Ssami*
-Ensio Sami

-Alaikdinen vajaavaltainen
-A/aikdinen vajaavaltainen
-Alaikc'iinen vajaavaltainen
mTilman Tuomo Tapani

mLaiho Rami Tapani

I Linturi Kaija ja Risto*
-R. Linturi Oyj
-Linturi Kaija Anneli
-Linturi Risto Erkki Olavi
I} Arje Matias Juhanpoika
Maki Antti-Jussi

m Muukkonen Teemu
mLampi Mikko Olavi
m Kukkonen Heikki-Harri
mJérvenpéé Janne-Olli
mLaiho Jari Olavi

E Rausanne Oy

mDamen Klaus Antero
EKarppinen Antti Sakari
EHellen Stefan Andreas

i¥f Martola Janne Matti Juhani
Elnnofactor Oyj
mVakuutusosakeyhtié Henki-Fennia
) Mikinen Antti Vilho Juhani

*) Suoraan ja edustamiensa tahojen kautta.
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mKeskinéinen Eldkevakuutusyhtid llmarinen

7 460 715 22,68 %
5286 955 16,07 %
724 588 2,20 %
724 586 2,20 %
724 586 2,20 %
2747 492 8,35%
1550 000 4,71 %
1392519 4,23 %
1266411 3,85 %
499 107 1,52 %
430 000 1,31%
337 304 1,03 %
933 278 2,84 %
930 201 2,83 %
522 230 1,59 %
508 579 1,55 %
326 021 0,99 %
322 804 0,98 %
270 000 0,82 %
245 000 0,74 %
210 001 0,64 %
200 000 0,61 %
180 000 0,55 %
170 000 0,52 %
163 839 0,50 %
150 000 0,46 %
140 000 0,43 %
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Innofactorin osakkeen kurssikehitys verrattuna OMX
Helsingin yleisindeksiin (6.3.2017 paatodskurssi €1,40)

Kurssikehitys
B T T Ter Vuoden alusta +21.74%
20 ) . 1v. muutos +49.73%
g INNOFACTOR™ ™ ™ 2v. muutos +26.13%
e e /L“” 3v. muutos +2.19%
o R 5v. muutos +129.51%
o Vuoden ylin 1.41EUR
‘ { Vuoden alin 1.13EUR
N .‘h P N1 TURTY PO T T 12kk ylin 1.41EUR
e - T 12kk alin 0.75EUR
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Osakkeiden vaihdon kehittyminen 2012-2016

45%

40% 38,4 %
35,6 %

35%
30%
25%
20%

’

20,1 %
10%
5%
0%

2012 2013* 2014 2015 2016

* Vuoden 2013 osakkeen korkeaa vaihtoa selittaa atBusiness Oy:n yritysosto ja siihen liittynyt optio, jolla yhti6 osti takaisin yhteensa
noin 4,7 miljoonaa omaa osaketta, jotka muodostivat noin 29 prosenttia osakkeen kyseisen vuoden vaihdosta.
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Lisatietoja
http://www.innofactor.fi/sijoittajat

Sami Ensio
Toimitusjohtaja

+358 50 584 2029
sami.ensio@innofactor.com

Patrik Pehrsson

Talousjohtaja

+358 50 529 2170
patrik.pehrsson@innofactor.com
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TAYHTEYTTA ASIAKASTUKI EKSTRANET TEKSTIVERSIO IN ENGLISH | PA SVENSKA | PA DANSK

INNOFACTOR

INNOFACTOR

Innofactor sijoituskohteena
» Toimitusjohtajan katsaus

» Missio ja visio

v

Konsermnin keskeiset
tunnusluvut

v

Kasvu ja taloudelliset
tavoitteet

v

Liiketoimintaymparisté ja
strategia

v

Asiakkaat

v

Henkilosto

v

Tarjottavat ratkaisut

v

Yrityskaupat

v

Yritysvastuu

-

Tulevaisuudennakymat
(markkinaohjaus)

Osaketietoa
Hallinto ja johtaminen

Tiedotteet, julkaisut ja
selvitykset

Analyytikot
Sijoittajan kalenteri
Yhtiokokous

Sijoittajayhteydet

RATKAISUT TYOPAIKAT

Lue lisaa

= Innofactor sijoituskohteena

Innofactor sijoituskohteena

Johtava pilviratkaisujen ja digitalisaation toteuttaja Pohjoismaissa

Innofactor on johtava pilvir jen ja 1 toteuttaja Pohjoismaissa. Innofactorilla
on Pohjoismaiden laajin Microsoft-ekosysteemin ratkaisutarjonta ja johtava osaaminen
Innofactorissa tydskentelee yli 600 innostunutta ja motivoitunutta huippuasiantuntijaa
Suomessa, Ruotsissa, Tanskassa ja Norjassa. Innofactorin asiakkaina on yli 1 500 yritysta,
julkishallinnon ja kolmannen sektorin organisaatiota. Vuosina 2011-2015 Innofactorin
likevaihdon vuotuinen kasvu on ollut keskimaarin 35 %. Innofactor Oyj:n osake on noteerattu
NASDAQ Helsinki Oy:n paalistalla toimialalla teknologia.

Sijoittajatallenteita

22.11.2016 Inderes yhtiGilta: IT-palveluyhtiot - Innofactor

Inderes yhtioilta: IT-palveluyhtiot - Innofactor from Inderes.fi on Vimeo.

10.10.2016: Innofactorin strategiapaivitys

SIJOITTAJAT

Haku Q

Prosessien
innovointi

Parempi lilketoimintaprosessi

YHTEYSTIEDOT

€ 1,40

06.03.2017 18:23 EET

Muutos %  Yiin Alin
€+003 +219% €140 €138

Pérssitiedotteet

21.02.2017

Innofactorin vuoden 2016
tilinpaatostiedotteen
julkaiseminen

17.02.2017

Anna-Maria Palmroos nimitetty
Innofactorin lakiasiainjohtajaksi

*  NAYTA KAIKKI

Uutiset

17.02.2017

Anna-Maria Palmroos nimitetty
Innofactorin lakiasiainjohtajaksi
12.01.2017

Innofactor toteutti Kevan
verkkosivu-uudistuksen

> NAYTA KAIKKI
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You're aiming
for profit?

We focus I00%
on growth.




